
Аудит сайта «,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,» 

и анализ конкурентов продавца китайских гаджетов. 

Рекомендации по улучшению сайта: 

1. В шапке сайта рекомендуется сделать заголовок крупным заметным 

шрифтом, по центру. Например: 

Китайские гаджеты 

Розница для Вас по оптовым ценам 

Возможен возврат 

3. Для более эффективного захвата клиентов рекомендуется установить на 

сайт форму обратного звонка. Например: 

 

4.  Вам надо подумать, какую выгоду вы можете предоставить клиенту, что 

можете сделать для него бесплатно, либо время от времени проводить акции, 

скидки; выделить этот момент и вынести его на главную страницу, например:

 

 

http://www.vs-spb.ru/


5. Отзывы. Очень рекомендую вам добавить раздел с отзывами. Особенно 

эффективны видео отзывы, с реальными контактами клиентов, например, со 

ссылками на соц сети. Пример: 

 

6. Картинки и товары трудно найти, долгий путь к заказу. Информация не 

структурирована. Перекликается с сайтом по электрике. Так быть не должно. 

Клиенту не совсем понятно, куда он попал и как найти нужный товар. 

 

7. В футере сайта нужно прописать контакты, реквизиты. Например: 

 

8. На мой взгляд, нужно полностью переделать структуру сайта.  

 Раздел «Новости». Нужно убрать ссылки, касающиеся электрики.  



 

В данном разделе размещать информацию, касающуюся темы сайта. 

Например, информацию о новинках. 

 Раздел «Контакты». Нужно убрать из данного раздела информацию об 

услугах электрика. Прописать контакты, непосредственно имеющие 

отношение к заказу китайских товаров. 

 



Самая верхняя ссылка на ВК не работает, не кликабельна. Следующая ссылка 

на ВК не имеет отношения к китайским гаджетам. 

 

 Раздел «Карта сайта» необходимо структурировать. Убрать из него 

список товаров с ссылками на них, и вынести их на отдельную 

страницу, назвав ее соответственно. Например «Каталог китайских 

товаров» 

 Раздел «Прайс 2019». Опять же прайс касается электромонтажных 

работ, которые не имеют отношения к данному сайту. Нужно убрать 

либо весь раздел. Либо прописать в прайсе цены на китайские товары, 

предлагаемые покупателям. 

 



 Ссылка «Блог» ведет на группу ВК об электрике, которая не имеет 

отношения к сайту. 

 

Рекомендации по улучшению оффера: 

Предложения китайских гаджетов и услуг по электрике не должны 

перекликаться.  

Нужно конкретизировать информацию о скидках, акциях, выделять ее и 

выносить на главную страницу. 

 

На некоторых товарах нет картинок. Качественная картинка – это важная 

составляющая вашего предложения. Пример: 

 



Отправляю вам сравнительный анализ конкурентов. Зеленым выделено то, в 

чем у них преимущество перед вами: 

,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,, 

 

Аудит носит рекомендательный характер. Применив указанные советы и 

рекомендации, вы сможете значительно усилить работу вашего сайта. 

Если у вас есть вопросы по аудиту сайта, обязательно напишите мне. 

С уважением, Евгения Шульга. 

 

https://docs.google.com/spreadsheets/d/11NC8OnUb7W1U9AZxHn6TmV0ZMzeoG_lf8vQteH-WIW0/edit#gid=0

