ГАРАНТИРОВАТЬ И ПОТЕРЯТЬ

Рынок России сегодня переполнен предло-

жением металлопроката. Точное число фирм

в Татарстане, которые занимаются скупкой

и продажей металлопроката, не знает ни-

кто. Это говорит о том, что данная область

весьма успешно развивается. Причем пред-

приятия республики сотрудничают с другими

регионами России и не только. Связано это

с тем, что в Татарстане ведется большое

строительство. А, как всем известно, на

данный момент ни одно строительство не

обходится без металла. Так как сейчас идет

большая конкуренция, то предприятия долж-

ны постоянно увеличивать поставляемый

ассортимент, а также следить за качеством

продукции Вопрос стоит в том, кто будет га-

рантировать качество металлопроката. Про-

изводитель или поставщик?

Не смотря на то, что данная отрасль раз-

вита очень хорошо, в России не так много

металлургических заводов, которые занима-
ются собственно самим производством ме-

таллопроката. В последнее время, компании,

производящие металлопродукцию, пытаются

отслеживать качество изготовляемой продук-

ции. Предприятия вводят автоматизирован-

ные установки для ультразвукового контроля

качества проката, которые помогают выявить

не только поверхностные дефекты, но и про-

изводят контроль сплошности металла, его

макроструктуры. Они приобретают специа-

лизированное оборудование для контроля

качества перед отгрузкой товара. А также

производители проходят сертификацию про-

дукции, так как почти все покупатели требу-

ют сертификат соответствия, в особенности

предприятия автомобильной промышленно-

сти. Российские автомобилестроители счита-

ют необходимым прохождение сертификации

поставщиками металлопроката. Владение

аттестаций позволяет предприятию выйти на

более высокий уровень поставок высокока-

чественного проката для потребителей. Срок

действия сертификата в среднем 2-3 года, а

значит, это позволяет вести постоянный кон-

троль над выпускаемой продукцией, и посто-

янно обновлять оборудование, следящее за

качеством металлопродукции.

После того как продукция вывезена из заво-

да, возникает вопрос транспортировки и пра-

вильного хранения металлопроката. Как пра-

вило, именно в это время металлопродукция

подвержена механическому повреждению и

коррозии. Обычно при перевозке металло-

продукция подвергается повреждению. Это

происходит оттого, что материал был не-

правильно погружен, например трубы с наи-

меньшим диаметром должны быть распло-

жены сверху. Были какие-то неполадки при

перевозке: удары, небольшие столкновения

по ошибке. Либо во время разгрузки длин-

ные трубы небольшого диаметра изгибаются

и деформируются, когда их поднимают стро-

пами. Это можно решить, применяя какие-то

прочные поддоны, или применяя электромаг-

ниты как на западе. А также, если продукция

была транспортирована при плохих погод-

ных условиях, начинается процесс коррозии.

А так как в России металлопрокат перевозят

в открытых полувагонах, то эта проблема ка-

сается всех потребителей. Условия хранения

также влияет на качество. Идеально, если

продаваемая продукция лежит на закрытом,

отапливаемом складе. Тогда защита от кор-

розии будет достаточно надежной, поскольку

здесь относительная влажность ниже.

Как видим основная проблема рынка ме-

таллопроката это использование старых

способов транспортировки и хранения про-

дукции. Происходит это оттого, что в России

почти не используются закрытые вагоны для

перевозки металлопроката. Строительство

закрытого склада с отоплением, удобными

подъездными автомобильными и железно-

дорожными путями очень дорого и долго. А

конкуренты ждать не будут. Из-за этого мы

имеем продукт мирового качества при произ-

водстве, и побитый корродированный мате-

риал при покупке.
