Проект.  Производство и продажа новой крышки для бутыли пэт и 

заказ производства минеральной воды (контрактный розлив) под своей ТМ с новой крышкой для последующей реализации.
Суть проекта, получение прибыли от продажи новой крышки производителям прохладительных напитков  и от продажи минеральной воды выполненной под нашей  ТМ «Аква Рейсинг», которая будет производиться одним из производителей напитков по нашему заказу и нами реализовываться.
--------------------------------------------------------------------------------------------------------
Нужен Прогноз движения денежных средств по проекту на срок до 36 месяцев (рубли)
Финансовый прогноз  необходимо сделать в  Альт Инвест  или  " Project Expert "
Это исходные данные проекта.   Обычная система налогообложения РФ.
Изделие:   крышка для напитков,  вес  7 грамм.  
Сырьё: материал полипропилен, цена за 1 тонну 58 тыс.руб.

Затраты на запуск производства:

Покупка оборудования и сырья.

пресс-формы: 1 шт.  четырёх местная, стоимость      420 тыс.руб.   (оплата в 1 и 3 месяце)
автомат накручивания 3 шт.    в 3 месяце покупка     48 тыс.руб. 
сырьё  полипропилен 1 тонна, (в третьем месс.)цена 58  т.р. на 142 500 крышки 
Автомобиль Газель , покупка в 3 мес.                               135 тыс.руб.
Аренда пласт автомата на 7 дней, с 4 мес.                  51 тыс.руб.   на производство 80,6 тыс. крышки 
Фонд оплаты производства минеральной  воды     115 тыс.руб.
Постоянные расходы:

Аренда офиса     10 т.р. в мес.     (на первые 3 месяца  30 тыс.руб.)
Связь                     3 т.р. в мес.        ( на первые 3 месяца 9 тыс.руб.)           
Транспортные    5 т.р. в месяц.      (транспортные расходы начиная с 4 месяца)
Вначале персонал  2  человек.  Фонд оплаты труда 80 тыс. рублей.
Начисление з/п  на одного 1 человека  20 000 руб., только с третьего месяца, - после запуска производства.
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
Переменные расходы: 

Аренда Пласт автомат, предоставляется на условии аренда, в час 300 рублей.

Производительность предприятия:  

Пресс-форма  делает за 1 минуту 2 цикла, таким образом  за 1 минуту производиться  8 крышек; 
в 1 час  480 крышек; пресс-форма работает круглосуточно;  

Затраты на производство крышки: 
аренда пластавтомата - 300 рублей в час; 
Стоимость производства 1 крышки,  на 4-х местной пресс-форме  0,625 руб.

вес одной крышки 7 грамм.

Стоимость сырья на одну крышку …………………………………………………… 0,46 руб.

Себестоимость одной крышки ……………………………………………………….. 1,085 руб.

Цена продажи  одной крышки  1,7 руб.
Производственный план предприятия по выпуску крышки.
1 месяц. Оплата  50 % стоимости пресс-формы 210 тыс.руб.

2 месяц. Покупка м/м Газель

3 месяц оплата оставшейся сумы за пресс-форму  210 т.р. ,приход пресс-формы и начало производства крышки

4 месяц произведено 115 тыс.шт., крышки; продано 50 тыс.шт. крышки

5 месяц  произведено 115 тыс. крышки;  продано 100 тыс.шт., крышки.  
6 месяц  произведено 150 тыс. крышки;  продано 150 тыс.шт. крышки.
7 месяц произведено  150 тыс.шт. крышки; продано 200 тыс.шт.  

8  месяц произведено  250 тыс. шт. крышки; продано 250 тыс.шт.
9 месяц произведено  300 тыс.шт. крышки; продано 300 тыс.шт.  

10  месяц произведено  345 тыс. шт. крышки; продано 345 тыс.шт. 

(максимальная производительность пресс-формы 345 тыс.шт.крышки в месяц)
11 месяц произведено  345 тыс. шт. крышки; продано 345 тыс.шт.
12  месяц произведено  345 тыс. шт. крышки; продано 345 тыс.шт.    13;14;15;16;17 месяцы 34;35
36  месяц  произведено  345 тыс. шт. крышки; продано 345 тыс.шт.
--------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Производство, на одном из предприятий производящих газированную воду, по заказу и для ООО «Аква Рейсинг» минеральной воды под ТМ «Аква Рейсинг», с целью последующей продажи ООО «Аква Рейсинг» своей продукции на рынке.
Наименование товара:
Вода «Аква Рейсинг»  0,5л. не газированная 

Вода «Аква Рейсинг»  0,5л. газированная 
Вода «Аква Рейсинг»  1л.    не газированная 
Вода «Аква Рейсинг»  1л.    газированная 
Себестоимость:
Вода «Аква Рейсинг»  0,5л. Газ/Не газ.   6,43 руб. + 1 руб. развоз продукции.

Вода «Аква Рейсинг»  1 л.   Газ/Не газ.   7,93 руб. + 1 руб. развоз продукции.
	стоимость контрактного розлива минеральной воды 0,5л., 1л., 
для ООО «Аква Рейсинг» 

	Калькуляционные статьи расчета себестоимости
	ПЭТ-бутылка 0,5л. 
	ПЭТ-бутылка, 1л. 

	стоимость услуги розлива сторонней организации
	2
	2

	Стоимость преформы "Ретал": 0,5л. (ПЭТ 24гр); 1л. (ПЭТ 38гр); 
	1,75
	2,77

	Стоимость этикетки  (супер прозрачка самоклейка) для бутылки  0.5л  1 л. Флекс Принт
	1,58
	2,06

	Доставка, развоз продукции
	1,00
	1,00

	Стоимость крышки, Lux Cap
	1,10
	1,10

	Себестоимость изделия
	7,43
	8,93

	наценка ООО "Аква Рейсинг"
	2,00
	2,00

	отпускная цена 
	9,43
	10,93


Наценка на продукцию 2 рубля.
---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

В  Альт Инвест,  не нужно ставить стоимость этикетки и прочего, а достаточно будет поставить  себестоимость изделия(6,43;7,93), доставка продукции (1); наценка (2)
Производственный план производства и продаж  минеральной воды «Аква Рейсинг».

4 месяц, оплата и заказ розлива 2 тыс. 0,5л газ; 2 тыс. 0,5л не газ; 2 тыс. 1л газ; 2 тыс. 1л не газ;
5 месяц, продажа этих 8 тыс.бут.; и заказ 10 тысяч, по 2,5 тыс. каждого вида.
6 месяц, продажа 10 тыс. бут.; и заказ 14 тысяч, по 3,5 тыс. каждого вида.

7 месяц, продажа 14 тыс. бут.; и заказ 20 тысяч, по 5 тыс. каждого вида.
8 месяц, продажа 20 тыс. бут.; и заказ 24 тысяч, по 6 тыс. каждого вида.
9 месяц, продажа 24 тыс. бут.; и заказ 30 тысяч, по 7,5 тыс. каждого вида.

10 месяц, продажа 30 тыс. бут.; и заказ 40 тысяч, по 10 тыс. каждого вида.
11 месяц, продажа 40 тыс. бут.; и заказ 50 тысяч, по 12,5 тыс. каждого вида.
12 месяц, продажа 50 тыс. бут.; и заказ 60 тысяч, по 15 тыс. каждого вида.
13 месяц, продажа 60 тыс. бут.; и заказ 70 тысяч, по 17,5 тыс. каждого вида.
14 месяц, продажа 70 тыс. бут.; и заказ 80 тысяч, по 20 тыс. каждого вида.
15 месяц, продажа 80 тыс. бут.; и заказ 100 тысяч, по 20 тыс. каждого вида.
16 месяц, продажа 100 тыс. бут.; и заказ 100 тысяч, по 20 тыс. каждого вида.
17 месяц, продажа 100 тыс. бут.; и заказ 100 тысяч, по 20 тыс. каждого вида.
18 - 36 месяц, продажа 100 тыс. бут.; и заказ 100 тысяч, по 20 тыс. каждого вида.
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
Амортизация оборудования:
пресс-форма,  четырёх местная, стоимость    420 тыс.руб. 

гарантийной срок службы 1 млн. смыканий.   
В месяц делает 86400 смыканий, при полной круглосуточной загрузке,  за  11,5 месяцев, сделает 1 млн. смыканий.

Заказ новой пресс-формы необходимо делать  за 4 месяца до истечения срока её гарантийной службы, 86400*4месяца =345600; 1млн. – 345600= 654400 после этого количества смыканий, нужно делать 50% оплату от стоимости новой п/ф, затем остальные 50%, через 3 месяца,  так как на изготовление новой пресс-формы уходит 3 месяца и 1 месяц занимает  доставка пресс-формы.
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Приём на работу персонала:   третьего человека в 4 месяце; четвёртого, в 8 месяце; пятого в 10 месяце; шестой в 12 месяце; седьмой в 14 месяце; восьмой в 16 месяце.
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Смета проекта:
	Статьи расхода
	Собственные средства тыс.руб.
	Субсидия

тыс.руб.

	Пресс-форма 
	
	420

	Автомат накручивания 3 шт.
	
	48

	Сырьё 
	58
	

	Автомобиль Газель 
	135
	

	Аренда пласт автомата 
	51
	

	Аренда офиса 
	30
	

	Связь
	9
	

	Транспортные расходы 
	5
	

	Фонд оплаты труда
	80
	

	Фонд оплаты производства минеральной воды
	115
	

	Итого: 
	Собственные средства 

483
	Субсидия

       468


